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.Wahrend Werbung einen Kaufgrund gibt,
bietet Verkaufsforderung einen Anreiz,

den Kaufakt zu vollziehen oder voranzutreiben"
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Wo unterstUtzt Sie sebkue Verkaufsforderung?

P lhre Umsétze stellen Sie nicht mehr zufrieden?
P> Ihr Unternehmen benétigt eine Verkaufsoptimierung?

P> Sie haben den Eindruck Sie erreichen |hre Kunden
nicht. Ihre bisherigen KommunikationsmafBnahmen
bringen nicht den gewuUnschten Erfolg?

Interesse? Sie haben Fragen?
P> Rufen Sie uns an.

P> Besuchen Sie uns auf einen
Kaffee im Denkwerk Herford
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€ sebkue

<§> Verkaufsféorderung

Sebastian Kihnemund
c/o Denkwerk Herford
Leopoldstr. 2-8

32051 Herford
(05221) 8549740
info@sebkue.de
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Im Internet unter www.sebkue.de



